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一、中越贸易情况 

    海关总署 2023 年 12 月 12 日发布数据显示，中国和越南双边贸易持续保持

良好发展势头，今年前 11 个月中越货物贸易进出口总值 1.45 万亿元，同比增长

3.6%，中越贸易占中国与东盟贸易的 25%。其中，11 月当月中越进出口 1619.2

亿元，同比增长 12.5%，规模创月度历史新高。 

自 2016 年起，越南保持中国在东盟的第一大贸易伙伴位置。近年来，中国

与越南产业链供应链合作日益紧密。今年前 11 个月，中越两国中间产品进出口

1.01 万亿元，占中越贸易的 69.8%。其中，平板显示模组类、音视频设备类、锂

电池类产品分别进出口 1747.6 亿元、655.4 亿元、198.4 亿元，同比分别增长

12.3%、17.1%、10.8%。 

二、越南经济前景 

越南自 2007 年加入世贸组织以来，进出口迅速增长。当时中国劳动力成本

持续上涨，寻求廉价劳动力的外国公司纷纷向越南扩张。特别是韩国三星电子大

力推动在当地设厂，2009 年建立了手机生产基地。如今，该公司一半的智能手

机是越南制造。 

越南从其最大进口对象国中国进口原材料，然后将制成品销往最大出口对象

国美国。与这两个大国共同实现的三角贸易是越南维持高经济增长率的动力。但

是，该国对贸易的依赖程度增加也导致其易受全球经济波动的影响。 

三、越南紧固件进口情况 

2022 年越南进口紧固件为 7.3 亿美元，同比减少 3.2%，排名东南亚国家第

二大进口国，仅次于泰国；同年，泰国紧固件进口亦有所下降，减少 3.6%至 11

亿美元。 

2022 年越南紧固件前十大进口地区分别为：中国大陆、日本、韩国、中国

台湾、泰国、美国、德国、意大利、马来西亚和新加坡。2022 年越南从中国大

陆进口紧固件总值为 3.58 亿美元，中国大陆是越南第一大进口来源地。 

2023 年 1-6 月，中国大陆出口至越南的紧固件金额为 2.31 亿美元，同比增
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长4.3%，出口总量为54,269,249千克，位于中国大陆出口目的地排名榜第三位，

仅次于美国和德国。 

越南从中国进口的紧固件主要类别为：其他螺钉及螺栓，抗拉强度在 800

兆帕以下；螺母；其他螺钉及螺栓，抗拉强度在 800 兆帕及以上。 

由上可见，在紧固件贸易中，越南无论是进口亦或者出口，都是中国紧固件

重要的贸易伙伴之一。 

四、越南紧固件需求 

越南有两大紧固件市场需求十分旺盛： 

其一是工程机械及其零配件领域。越南的电气与电子工业，以及工业零部件

制造业的地位毋庸置疑；越南政府十分重视产业的发展，并为之投入大量的经济

支持，推动经济发展起到至关重要的作用。越南经济发展态势良好,但由于该国

工业基础薄弱带来的装备制造落后,这为我国紧固件、机械配件等产品进入该国

市场带来了机遇。 

其二是汽车、摩托车及其配件领域。摩托车是越南百姓日常代步的最主要的

交通工具,越南也成为世界第五大摩托车制造战略市场,越南政府鼓励国内企业

组装生产摩托车,随着该国基础设施建设的逐步完善,城市对轿车和货车的需求

也在上升。 

五、越南紧固件主要采购情况 

1、螺栓（HS 编码：731815） 

越南近一年该产品的进口明细情况，采购商、供应商、数量、金额等具体情

况。 
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1）市场趋势分析 

 

一）、总体趋势 

从图表中可以看出，2023 年越南紧固件进口贸易的交易次数呈现出波动上

升的趋势。年初交易次数相对较低，随着月份的推移逐渐增加，并在 8 月达到峰

值，之后略有下降。这可能表明市场需求在年初较为疲软，随着经济活动的恢复

和季节性因素的影响，需求逐渐增强。 

二）、月度表现 

1 月：交易次数为 81,220 次，采购商数量为 2,448 个，供应商数量为 3,120 个。 

2 月：交易次数为 96,051 次，采购商数量为 2,449 个，供应商数量为 3,660 个。 

3 月：交易次数为 108,677 次，采购商数量为 3,008 个，供应商数量为 3,939 个。 
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4 月：交易次数为 100,624 次，采购商数量为 2,804 个，供应商数量为 4,170 个。 

5 月：交易次数为 102,463 次，采购商数量为 10,246 个，供应商数量为 10,246

个。 

6 月：交易次数为 100,624 次，采购商数量为 2,804 个，供应商数量为 4,170 个。 

7 月：交易次数为 108,677 次，采购商数量为 3,008 个，供应商数量为 3,939 个。 

8 月：交易次数为 100,624 次，采购商数量为 2,804 个，供应商数量为 4,170 个。 

9 月：交易次数为 96,051 次，采购商数量为 2,449 个，供应商数量为 3,660 个。 

10 月：交易次数为 81,220 次，采购商数量为 2,448 个，供应商数量为 3,120 个。 

11 月：交易次数为 96,051 次，采购商数量为 2,449 个，供应商数量为 3,660 个。 

12 月：交易次数为 108,677 次，采购商数量为 3,008 个，供应商数量为 3,939 个。 

三）、市场分析 

市场规模：从交易次数来看，越南紧固件进口贸易市场规模在 2023 年有所扩大，

特别是在 8 月达到了峰值。这可能与市场需求的增长以及供应链的稳定有关。 

供应商和采购商数量：供应商和采购商的数量在第一季度呈现稳步增长的趋势，

这表明市场参与者对紧固件进口贸易的信心正在增强。然而，在 8 月之后，供应

商和采购商的数量似乎出现了异常，需要进一步调查原因。 

环比增长率：从图表中可以看到，交易次数的环比增长率在1月到5月期间最高，

达到 18.3%，之后有所下降。这可能表明市场在 5 月达到高峰后开始出现饱和或

竞争加剧。 

四）、建议 

关注市场动态：密切关注市场变化，了解影响紧固件进口贸易的因素，如政策调

整、市场需求变化等，以便及时调整策略。 

加强供应链管理：确保供应链的稳定性和效率，以满足不断增长的市场需求。 

拓展客户群体：通过市场营销和推广活动，吸引更多的采购商和供应商参与紧固

件进口贸易，扩大市场份额。 

提高产品质量和服务水平：提高产品质量和服务水平，增强客户满意度和忠诚度，

从而保持市场竞争力。 

总之，2023 年越南紧固件进口贸易市场呈现出积极的发展趋势，但也存在

一些挑战和不确定性。企业应密切关注市场动态，采取有效的策略来应对变化，
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以实现可持续发展。 

2）主要采购商 

通过对目标市场所有采购商及其采购体系的精准刻画，快速筛选出匹配度最

高的客户，甄别其信用体系和采购量价信息,锁定优质客户和利润空间，提高开

发效率，提升开发效果。 

 

 

第一名：CONG TY TNHH FORD VIET NAM，交易次数为 80,973 次。 

第二名：CONG TY TNHH ISUZU VIET NAM，交易次数为 45,285 次。 

第三名：CONG TY TNHH SAN XUAT VA LAP TRONG DUC TRUONG HAI - KIA，交易次数为 41,503

次。 

第四名：CONG TY TNHH HONDA VIET NAM，交易次数为 32,978 次。 

第五名：CONG TY LIEN DOANH THIEN HINH HINO MOTORS VIET NAM，交易次数为 29,938 次。 

第六名：CONG TY MTV SAN XUAT VA LAP TRONG XE THACO，交易次数为 28,990 次。 

第七名：TTI PARTNERS SPC ACTING FOR THE ACCOUNT OF MPV，交易次数为 26,132 次。 

第八名：CONG TY TNHH TECHTRONICS INDUSTRIES VIET NAM MANUFACTURING，交易次数为

21,246 次。 

第九名：CONG TY O TOYOTA VIET NAM，交易次数为 19,511 次。 
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采购商分析： 

首位采购商：CONG TY TNHH FORD VIET NAM 的交易次数远超其他采购商，说明其在越南紧

固件采购市场上占据主导地位。 

排名第二至第五的采购商：紧随福特越南有限公司之后的采购商交易次数差距不大，说明这

些采购商在越南紧固件采购市场上的影响力也较大。 

排名第六至第九的采购商：这些采购商的交易次数相对较少，但仍然占据了榜单前九的位置，

说明他们在越南紧固件采购市场中也有一定份额。 

从交易次数的排名来看，前几位的采购商都是越南本地的汽车制造商或相关企业，这反映了

越南汽车工业的发展对紧固件需求的增加。 

2.1） 采购商：Cong Ty Tnhh 

1）公司基本信息：展现企业的基本信息。 

 

2）行业归属：通过行业归属可以筛选出行业内其他同类企业信息。 
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3）股权结构： 

 

4）高管人员： 

 

5）财务报表情况： 
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财务数据分析如下： 

营业收入： 从 2015 年至 2020 年，该公司的营业收入呈波动趋势。2015 年为

15.15 千美元，2016 年大幅增长至 58.359 千美元，然后在接下来的几年中持续下

降，2019 年为 5.307 千美元，2020 年为 5.15 千美元。这可能表明公司的销售业

绩在 2016 年达到高峰后开始下滑。 

利润总额： 从 2015 年至 2020 年，该公司的利润总额经历了较大的波动。2015

年为-0.0683 千美元，2016 年为 4.4 千美元，然后在接下来的几年中持续下降，

2019 年为-2.398 千美元，2020 年为-1.829 千美元。这表明公司在 2016 年实现了

盈利，但在随后的几年中，利润出现了负增长。 

利润率和 ROE： 从 2015 年至 2020 年，该公司的利润率和 ROE（净资产收益率）

均处于较低水平。2015 年，利润率和 ROE 分别为-4.51%和-1.56%，2016 年分别

为 7.54%和 9.43%，2019 年分别为-34.45%和-46.88%，2020 年分别为-46.67%和

-50.1%。这表明公司的盈利能力较弱。 

资产和股东权益： 从 2015 年至 2020 年，该公司的资产和股东权益整体呈增长

趋势。2015 年，资产为 107.629 千美元，股东权益为 43.673 千美元；2020 年，

资产为 129.705 千美元，股东权益为 36.472 千美元。这表明公司的资产规模有所

扩大，但股东权益的增长速度相对较慢。 

债务比率和偿付能力： 从 2015 年至 2020 年，该公司的债务比率和偿付能力指

标（偿债能力比率）均有所波动。2015 年，债务比率为 28.04%，偿付能力比率
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为 42.45%；2020 年，债务比率为 28.12%，偿付能力比率为 40.05%。这表明公司

的负债水平相对稳定，但偿债能力有所下降。 

综合以上分析，Cong Ty Tnhh 的财务状况呈现出以下特点： 

营业收入波动较大，且在 2016 年达到高峰后持续下滑。 

利润率和 ROE 较低，说明公司的盈利能力较弱。 

资产和股东权益整体呈增长趋势，但股东权益的增长速度相对较慢。 

偿付能力和债务比率相对稳定，但偿付能力有所下降。 

6）海关贸易数据： 

 

7）资信信息： 

 

根据提供的信息，Cong Ty Tnhh 的资信情况良好。以下是对该公司资信情况的分析报告： 

风险示意图： 风险示意图显示，该企业的风险等级为“良好”，这表明该企业在经营过程中

风险较小。 

主营产品： 根据信息，该企业的主营产品为“百货”。这表明该企业主要经营与日常生活用
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品相关的业务。 

国家/地区和城市： 该企业位于越南，总部设在 Bentonville。这表明该企业是一家越南公司，

总部位于美国。 

营业收入： 该企业的营业收入为$559,151 百万，换算成人民币约为 3.6 万亿元。这表明该

企业具有较高的营业收入，可能拥有较强的市场竞争力和盈利能力。 

员工人数： 该企业拥有 2100000 名员工。这表明该企业规模较大，具备一定的运营能力和

人力资源优势。 

经营状态： 该企业经营状态正常，这表明该企业目前没有出现严重的经营问题。 

经营地址： 该企业的地址信息未提供，这可能是因为该信息被隐藏或者尚未更新。 

经营状态： 该企业的电话号码为+1-4796408287，这表明该企业可能与美国有业务联系。 

是否担保： 该企业是否担保的信息未提供，这可能是因为该信息被隐藏或者尚未更新。 

报告记录： 该企业的报告记录更新时间为 2024 年 1 月 29 日，这表明该信息是近期更新的，

具有一定的时效性。 

综上所述，根据提供的信息，Cong Ty Tnhh 的资信情况良好，建议您可以正常进行交易。然

而，由于信息有限，建议在进行任何交易前，进一步核实该企业的详细信息，确保交易的安

全性和可靠性。 

8）企业上下游：该企业主要采购商和供应商情况； 

 

该企业的主要供应商 

中国供应商 合作金额（百万美元） 平均单价（美元) 主要合作产品 

JIAXING FANGNENG 

TECHNOLOGY CO.,LTD. 
1.72M 75.93 

太阳能热水器用玻璃真空管、太

阳能热水器用不锈钢桶腿、罐

盖、紧固件 
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HAINING BOYI NEW 

MATERIAL CO.,LTD. 
0.04M 6.44 

太阳能热水器用 PPR 塑料内胎、

太阳能真空管、涂层轧钢用于制

作太阳能热水器的外胆、紧固件 

SHANDONG ZENTEK ENERGY & 

TECHNOLOGY CO.,LTD. 
0.01M 1.54 

太阳能热水器用玻璃真空管、太

阳能热水器用不锈钢桶腿、罐

盖、紧固件 

Cong Ty Tnhh 上下游企业的分析报告： 

上游企业： 

Cong Ty Tnhh 的上游企业包括：Jiangxi Xilingling Motor Co., Ltd.、Cloud 

Network Technology Co., Ltd. 和 TTI Partners SPC Acquisition Fund。 

这些上游企业可能是向 Cong Ty Tnhh 提供原材料、设备或服务的企业。 

下游企业： 

Cong Ty Tnhh 的下游企业包括：Samsung Electronics Vietnam Co., Ltd.、TTI 

Partners SPC Acquisition Fund 和 Inditex SA。 

这些下游企业可能是购买 Cong Ty Tnhh 的产品或服务的企业，或者是与之合作

进行分销或销售的企业。 

其他关联企业： 

Cong Ty Tnhh 似乎还与 Mazda Motor Corporation 有关联，但具体关系尚不清

楚。 

股权结构： 

Cong Ty Tnhh 的股东为 Huong Nguyen 和 Hung Do，分别持有 50% 的股份。 

对外投资： 

Cong Ty Tnhh 似乎对外进行了投资，但具体投资对象和金额等信息不详。 

总结： 

Cong Ty Tnhh 在产业链中扮演着中间角色，既有上游企业为其提供资源，又有

下游企业购买其产品或服务。 

Cong Ty Tnhh 的股东结构简单明了，由两位自然人股东共同持有。 

Cong Ty Tnhh 可能通过对外投资来拓展业务或寻求新的发展机会。 

9）联系方式：该企业高管人员的联系方式：电话、邮箱、领英账号登。 
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3）主要供应商 

通过对所有竞品公司贸易动态及主要竞争对手交易记录的监控，动态分析其

业务变化，制定差异化的市场、品牌、渠道、竞争策略，及时调整开发策略，稳

固现有合作客户，争取更多优质客户。 

出口螺栓（HS 编码：731815）到越南的主要供应商： 

 

 

2023 年全球供应商分析（前 20 名）显示，越南的供应商在交易次数方面排名第四，交易次

数为 46089 次。紧随其后的供应商包括来自中国的供应商，其中江铃汽车进出口有限公司交

易次数最多，为 75386 次。其次是起亚汽车公司，交易次数为 51475 次。紧随其后的是越

南的供应商，包括越南三井电机有限公司，交易次数为 46089 次。 
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其他供应商包括来自中国的 TTI Partners SPC Acting for the Account of MPV SP，交易次数为

41298 次，以及日本的伊藤忠商事株式会社，交易次数为 39005 次。 

总体来看，中国供应商在交易次数方面占据了主导地位，其次是韩国和越南的供应商。这些

供应商可能涉及各种行业和产品领域，包括汽车、电子、机械和其他商品。 

3.1） 供应商： House Technology Industries Pte., Ltd. 

公司基本信息：展现企业的基本信息。 

 

House Technology Industries Pte., Ltd.是一家注册于菲律宾 Cavite 的超大型公司，注册时间为

1995 年，营业收入为$1,006.9 百万。公司规模超大，主营业务为其他塑料制品的制造，行

业分类为化学、石油、橡胶和塑料。 

从财务数据来看，公司在 2018 年 12 月 31 日的营业收入为 1,006.9 百万，净利润为 1,006.9

百万，净利润为 1,006.9 百万，净利润为 105.7 百万。这表明公司在该年度实现了良好的经

营业绩，有一定的盈利能力。 

总体而言，House Technology Industries Pte., Ltd.作为一家超大型公司，其在菲律宾的注册地

位和业务规模都显示出其在塑料制品制造领域的实力和影响力。 

行业归属：通过行业归属可以筛选出行业内其他同类企业信息。 
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股权结构： 

 

高管人员： 

 

财务报表情况： 
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根据提供的财务数据，House Technology Industries Pte., Ltd.在过去五年间（2011 年至 2018

年）的营业收入逐年增长，从 2011 年的 481,988,797 千美元增加到 2018 年的 1,006,888,304

千美元。同时，公司的利润总额也呈现上升趋势，从 2011 年的 74,830,879 千美元增长到 2018

年的 115,452,086 千美元。 

在资产方面，公司的总资产也在逐年增加，从 2011 年的 226,362,587 千美元增长到 2018 年

的 593,214,564 千美元。与此同时，公司的股东权益也在逐渐增长，从 2011 年的 112,673,763

千美元增加到 2018 年的 507,727,055 千美元。 

在财务比率方面，公司的流动比率在 2011 年至 2018 年间保持在较高水平，从 4.49 下降到

1.39。这表明公司的短期偿债能力较强。而公司的利润率则在 2011年至 2018年间有所波动，

从 15.54%下降到 11.47%。 

此外，公司的 ROE（基于税前利润的股东权益回报率）和 ROE（基于税前利润的股东权益回

报率）都保持在较高水平，分别从 66.41%和 50.01%下降到 22.74%和 13.75%。 

总的来说，House Technology Industries Pte., Ltd.在过去五年间取得了稳定的增长，资产和股

东权益不断增加，同时保持了良好的流动性和偿债能力。然而，利润率和股东权益回报率有

所下降，可能需要关注公司的盈利能力。 

海关贸易数据： 
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根据提供的信息，House Technology Industries Pte., Ltd.在 2024 年 1 月 29 日与加拿大供应商

Interex Forest Products Ltd.进行了多次交易。交易的商品描述为“SPRUCE/PINE/FIR LUMBER”，

HS 编码为 44071390，重量为 334512.00 千克，数量为 16.00 单位。交易的采购商为 HOUSE 

TECHNOLOGY INDUSTRIES PTE., LTD.，目的地为美国。 

从这些数据可以看出，House Technology Industries Pte., Ltd.与加拿大供应商之间存在木材贸

易往来，且交易量较大。这些交易可能涉及到木材的进口和加工，然后将成品出口到美国或

其他国家和地区。 

资信信息： 

 

根据提供的信息，House Technology Industries Pte., Ltd.的注册状态为有效，且该公司的资信

情况良好，建议可以正常交易。公司成立于 1996 年 1 月 1 日，主营业务为房屋外部设计和

零件、窗户、烟囱、阳台等。 

企业上下游： 
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根据提供的信息，House Technology Industries Pte., Ltd.的投资方包括 HRD 

Singapore Pte. Ltd.和 Nihon Sangyo Co., Ltd.。同时，House Technology 

Industries Pte., Ltd.也有对外投资。在供应链关系上，House Technology 

Industries Pte., Ltd.的供应商包括 Nihon Sangyo Co., Ltd.，而它的客户则

包括 Nihon Sangyo Co., Ltd.和 HRD Singapore Pte. Ltd.。 

从这个图谱中可以看出，House Technology Industries Pte., Ltd.与 Nihon 

Sangyo Co., Ltd.有着紧密的业务联系，既是供应商也是客户。同时，它还与

HRD Singapore Pte. Ltd.有业务往来。这种复杂的网络结构表明，House 

Technology Industries Pte., Ltd.在供应链管理方面具有一定的复杂性，需要

与多个供应商和客户进行协调和沟通。 

对于投资者来说，了解公司的上下游企业情况可以帮助他们评估公司的业务稳定

性和潜在风险。例如，如果上游供应商或下游客户出现问题，可能会对 House 

Technology Industries Pte., Ltd.的业务产生影响。因此，在投资决策时，需

要考虑这些因素，并对相关企业的经营状况进行深入研究。 

联系方式: 

该企业高管人员的联系方式：电话、邮箱、领英账号登。 
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这些联系人的职务和邮箱地址显示了该公司在业务开发、生产管理、销售和客户服务等方面

都有专门的负责人。 

4）附件： 

1、越南进口螺栓（731815）采购商贸易明细 

731815 — 

vietnam.xls

 

 


